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Marketing
Présentations Orales sur votre Projet
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Lorsque vous parlez en public de votre projet ou de la cause que vous défendez, vous pouvez utiliser 
plusieurs types de présentations orales. Pensez aux objectifs de votre discours avant de le préparer. Assurez-
vous que votre discours est cohérent et direct. Vous pouvez également consulter l’outil Parler en public de 
GenV pour vous aider. Les trois principaux types de présentations que vous pouvez utiliser sont : 

Le discours informatif

Le discours informatif vise à partager des informations. Il est basé sur des faits et non sur des opinions. Il 
sert à des fins éducatives et par conséquent ne doit pas contenir d’anecdotes, d’histoires ou d’opinions 
personnelles. Un discours informatif solide doit contenir plusieurs références pour appuyer l’information. 

Le discours de persuasion

Le discours de persuasion est utilisé pour convaincre l’auditoire d’adopter un certain point de vue. Ce 
type de discours utilise des faits pour appuyer une opinion. L’information dans un discours de persuasion 
doit reposer sur des données recherchée et inclure des références. La personne qui fait un discours de 
persuasion doit choisir une opinion et s’en tenir à cette opinion tout au long du discours.

Le discours commémoratif

Le discours commémoratif est utilisé à l’honneur d’une personne décédée. Ce type de discours se concentre 
sur les attributs positifs d’une personne et insiste sur ses réalisations et réussites.  Un discours d’éloge peut 
aussi bien porter sur une personne connue ou non. Il est conseillé de s’appuyer sur des références et des 
recherches, en particulier lorsque le discours concerne un personnage historique ou une personne qu’on 
ne connaît pas personnellement. 
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